Roadshow BtoB

de San Francisco a Los Angeles/Anaheim

Du 02 au 05 mars 2020

Profitez de rencontres organisées avec des opérateurs locaux pour évaluer
le potentiel de vos produits en Californie et visitez le salon Natural Products Expo West

Rencontrez un importateur, un distributeur, un détaillant qualifiés et une entreprise
francaise localement implantée pour un partage d'expérience.

D VOUS ETES... P VOUS VOULEZ...

Une entreprise frangaise étant peu ou pas distribuée
aux Etats-Unis et fabriquant des produits alimentaires
transformés pouvant traduire un procédé nouveau ou

Mettre en place une stratégie pour votre
développement sur le marché américain et plus
précisément la Californie en rencontrant des acteurs

des allégations telles que le bio, le naturel, le sain, le locaux pertinents.
« clean label », etc.
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LE MARCHE ALIMENTAIRE AMERICAIN
Les foyers américains dépensent en moyenne 7 203 USD par an en
alimentation, dont 4 049 USD au foyer et 3154 USD hors domicile.

29% des consommateurs américains achétent des aliments biologiques (25%
en 2017) avec une sur-représentation sur la cote Ouest. 37% des acheteurs
achétent des aliments considérés comme «naturels» (31% en 2017) et 26%

des consommateurs mangent dans des restaurants proposant des options «naturelles» (23% en 2017). Si
le marché du bio et du naturel bat des records de croissance (+6,4% depuis 2017), il est encore loin de
satisfaire la demande locale (plus de la moitié des consommateurs américains recherche des aliments bio

ou naturels).

La distribution de produits naturels connait un changement radical. Ces produits ne sont plus uniguement
disponibles dans les magasins spécialisés, mais on les retrouve désormais dans les chaines
généralistes, ce qui contribue a la croissance de la catégorie.

PERSPECTIVES POUR L’OFFRE FRANGAISE SUR LE MARCHE

FORCES

authenticité et une bonne qualité.

+ Les produits francais sont associés & une tradition, une

+ La gamme de produits francais proposée est large, tant en salé
qu'en sucré, et tant dans un aspect traditionnel que moderne.

FAIBLESSES

La part de marché des produits alimentaires francais est faible.
Communication limitée qui ne permet pas une bonne visibilité et
mise en valeur des produits francais.

Produits haut de gamme plus chers que la moyenne.

Image des Francais un peu prétentieux.

OPPORTUNITES

produits de qualite.

+ Consommateur toujours plus soucieux de sa santé qui veut des

MENACES

Limites réglementaires toujours contraignantes méme si en cours
de reldchement.

+ Population qui voyage de plus en plus, et veut retrouver des
produits et des saveurs qu'elle a découvert lors de ses aventures a
I'étranger. La France reste une destination trés prisée. Fort interét
pour la gastronomie, la patisserie et la boulangerie.

Les marchés des preduits laitiers, biscuiterie et confiserie sont trés
concentrés et dominés par quelques leaders.
Montée en puissance de la concurrence canadienne (QC),
artisanale et américaine soutenue par une prometion des
produits gourmets locaux (fromages, charcuterie, condiments).
Concurrence italienne et espagnole dont les parts de marchés et
l'implantation sont fortes.
Risque financier (parité EUR/USD).

= Absence de protection intellectuelle des appellations francaises
qui décrédibilisent les produits et nuisent a lNimage.

«ROADSHOW BTOB» POURQUOI PARTICIPER ?

Evénement promotionnel BtoB de networking mettant en vedette vos produits. Une occasion unique pour
vous faire connaitre aupres de potentiels acheteurs américains et bénéficier de I'image collective « Enjoy,

it's from Europe ».

1. Nous présentons un catalogue aux importateurs, distributeurs et détaillants basés en Californie.

2. Nous vous offrons I'opportunité de les rencontrer, de leur présenter vos produits et de discuter de

votre projet a 'occasion des rencontres networking programmées a l'avance.

3. Nous organisons une visite guidée des points de vente jugés pertinent en fonction de votre secteur

en présence de leurs responsables.

La cible :

= San Francisco : distributeurs, importateurs, détaillants de produits bio, naturels et bien-étre

= Los Angeles/Anaheim : distributeurs, importateurs, détaillants de produits bio, naturels et bien-étre
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LE PROGRAMME

Date limite de dép6t des candidatures

10 janvier 1. Réception de votre dossier d’inscription au plus tard le 10 janvier 2020.
2020 2. Entretien de qualification téléphonique avec les experts de Business France

3. Coaching et présentation du marché alimentaire américain

Envoi du catalogue des participants francais aux acheteurs

31 Ja,nVI,er_ 1. Elaboration d’un catalogue présentant le profil et I'offre des participants
24 fevrier 2. Qualification des acheteurs et autres opérateurs selon les produits et soumission du catalogue
2020 3. Envoi du programme de rendez-vous et de la fiche pratique aux participants

1°" mars Arrivée a San Francisco
2020

Roadshow San Francisco

Rencontre avec des opérateurs californiens qualifiés

Rencontre avec une entreprise frangaise aux Etats-Unis et partage d’expérience

Visite guidée des points de vente qualifiés

Présentation du marché local et ses opportunités par une association professionnelle locale

PobhpE

Départ en avion de San Francisco a Los Angeles le 3 mars en fin de journée

Roadshow Los Angeles/Anaheim

Rencontre avec des opérateurs californiens qualifiés

Rencontre avec une entreprise frangaise aux Etats-Unis et partage d’expérience

Visite guidée de points de vente qualifiés

Présentation du marché local et ses opportunités par une association professionnelle locale
Visite du salon Natural Products Expo West a Anaheim le 5 mars (pavillon européen ANIA)

aghrwdPE

Ce programme est donné a titre indicatif et peut étre modifié.

' Cet événement vous est proposé dans le cadre du programme de I'ANIA, European Taste
Experience, soutenu par I'Union Européenne.

NOTRE OFFRE

Roadshow BtoB San Francisco et Los Angeles/Anaheim

* "k
Organisation de I'événement promotionnel BtoB mettant en vedette vos produits. BN LIame

La mission comprend :
- Participation aux rencontres avec des importateurs, distributeurs et détaillants qualifiés ;
- Rencontre avec une a deux entreprises frangaises pour le partage d’expérience ;
- Retours qualifiés des acheteurs au sujet de I'offre francaise ;
- Présentation des opportunités sur les marchés locaux ;
- Visites de points de vente ;
- Coaching ;
- Accompagnement réglementaire

Notre offre ne comprend pas : les vols France-USA et intérieurs, les hébergements, les frais de bouche et I'envoi d’échantillons.

* Ce programme est cofinancé par I'Union européenne, il est de la responsabilité de chaque entreprise de veiller & ne pas percevoir de subvention nationale ou
régionale pour financer sa participation aux prestations facturées par 'ANIA.
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Retrouvez tous nos événements sur eu ropeantaste.eu

VOS PROCHA | NS REN DEZ-VOUS afin d’étre informé des derniéeres actualités.

Venue d’acheteurs : Fresh Direct Salon Natural Products Expo West
Paris - 9/13 décembre 2019 ETATS-UNIS / Anaheim - 05 au 07 mars 2020
Rendez-vous personnalisés Salon leader dans l'industrie des produits

naturels, biologiques et sains

Programme exécuté par

BUSINESSFRANCE

Pour toute information complémentaire, contactez :

ANIA

Laura Marley

Responsable projets internationaux
Tél: +33 (0)1 53 83 86 14
Imarley@ania.net

Inscrivez-vous rapidement et retournez-nous votre bulletin d’inscription ainsi qu’'une présentation de

votre société et de vos produits, avant le 10 janvier 2020 via europeantaste@businessfrance.fr
Dans la limite des places disponibles

@ europeantaste.eu

O @European Taste
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